


¢COMO SURGIO TOCTOCFRESH?

PROBLEMA

Distancia

Falta de tiempo

Costos de entrega




¢COMO SURGIO TOCTOCFRESH?

Objetivos

Lugar de integracion

Servicio de calidad

* Expandir portafolio



¢QUE NOS HACE DIFERENTES?

Productos frescos vy libres de

quimicos.
v >
5

No se utiliza material de
empague.

Cada cliente escoge sus propios productos
a manera de autoservicio, sin tener que
salir de casa.

Privilegia la interaccion humanay la
funcion de los vendedores como
asesores.




ESTUDIO DE

MERCADEOQO




¢QUIEN ES NUESTRO PUBLICO OBJETIVO?

Producto de
primera
necesidad.

Consumo
basico.

Aumento anual
del sector en
0,4% puntos
porcentuales.

LLos colombianos
destinan un 30%
de sus ingresos a
hacer mercado




¢En qué establecimientos prefiere hacer mercado?

m Supermercado
de cadena

15%

m Supermercado
de barrio

m Plaza de mercado

» D1yjusto &
bueno

Todos

COMPETENCIA
DL
MERCADO

MERQUEOD

Cornershop



PERFIL DEL CONSUMIDOR

¢QUE FACTORES INFLUYEN A LA
HORA DE ELEGIR EN DONDE HACER

MERCADO?
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PERFIL DEL CONSUMIDOR

Participacio
5 % nen el

mercado

16 paradas

800
personas
Consumo
promedio Tiempo de

diario




ACTIVOS

LOTE

LOTE N@ 2

LOTE N¢ (1

LOTE N© 8

UBICACION DEL LOTE EN EL MANZANO PLANG DE LOTE
esc, 1:200

2 camiones pequenos




MATERIAS PRIMAS

Negociacion directa
con los campesinos
colombianos,
evitando la

intermediacion. comproagro.com

V4

Politica de costos Proovedores
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Casta MP{kg) ot cartidad necesuria (kg —Totdl mmpras a proveedor es



MATERIAS PRIMAS

Negociacion directa
con los campesinos
colombianos,
evitando la

intermediacion. comproagro.com

Las materias primas seran
transportados a través de outsourcing
0 se realizaran de manera autonoma.




En la bodega seran almacenados los
ahmentos por un periodo maximo de 5 dfas.

Se comercializaran a un

10 Mas baj o~ MO
precio mas bajo en las L
zonas aledanas a la J () /“
bodega.
» €20 Seran donados para
:’() /() resaltar el

compromiso social
de la empresa.
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ESTRATEGIAS

0PO0E

Venta directa de frutas
y verduras por medio
del mercado movil

La venta bajo pedido

previo de carnicos y

legumbres por medio
de WhatsApp

Politica de garantia




