“St quieres combiow el mundo, combio tw’

POME

Aliados Clave

-Restaurant “los
pilares”

-Costco

-Servicios de
electrdnica
-Betterware

-Coca Cola

-Liftad

-Saléon de fiestas
“reginas”
-Papeleria “pepe”
-Zara

-Cinepolis

-Nike

Actividades Clave

-Paneles solares

-Publicidad

-Buscar patrocinadores
-Promocién en redes
sociales

-Venta de estuche para
lampara

-Renta de lamparas

Recursos Clave

-Fisicos: Recursos de
internet, teléfono, carros de
distribucion

-Intelectuales: Diseno de
lampara, marcas de paneles
solares

-Humano: Ingenieros,
atencidn al cliente
-Financieros: Cuentas
bancarias, dinero en efectivo

Propuesta de Valor

-Accesibilidad
-Reduccién de costo
-Desempefio
-Disefio

-Personalizacion

Relacion con el Cliente

-Asistencia personal
-Co-creacion
-Servicios automatizados

Canales

-Comercializacion:
Televisidon, redes sociales

-Distribucion:
Fabricante- consumidor final

Segmentos de Clientes

A los 2 géneros de 15 a 60 afos,
con nivel y estado civil indistinto,
con un nivel econémico de C+,
personas de la regién sur del
Estado de México con
responsabilidad medioambiental,
capaces de remplazar la energia
eléctrica por la energia solar

Estructura de Costes

Estructura de Ingresos

-Pago de luz, agua, internet

-Pago de Autos o camiones de distribucién, gasolina, choferes
-Pago de establecimiento, computadoras

-Pago de publicidad

-Pago de paneles solares

-Pago de impuestos

Otros productos: Venta de estuches donde se pueda colocar la ldmpara y no se dafie,
renta de lamparas

Precio unitario: Cada lampara tiene valor de $350

Precio de regateo: Es de $340

Precio de mayoreo: De $330 a partir de 5 ldmparas




